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HSH Nordbank AG 20079 Hamburg

Markus Reuter Hamburg, 22. April 2014
CoaChing & Training Ihr Ansprechpartner
Mediencenter Kampnagel Jens Koglin !
jens.koglin@hsh-nordbank.com
Barmbeker Str. 2 Telefon 040 3333-12379
22303 Hamburg Fax 040 3333-612379

Deutschland

Empfehlungsschreiben fiir Markus Reuter

Im Rahmen der Personalentwicklung der HSH Nordbank AG fiihren wir fiir Expertinnen und Experten
personlichkeitsentwickelnde Manahmen zu den Themen:

Standortbestimmung/ Eigene Entwicklung planen

Uberzeugen durch Persénlichkeit

Zielorientiert und Giberzeugend Kommunizieren
Veranderungskompetenz reflektieren und Veranderungen mitgestalten

durch. Hinzu kommen Feedback zu individuellen Prasentationsthemen der Teilnehmer/innen und die Auswertung der
Experten Vertrieb Qualifizierung (EVQ).

Markus Reuter ist seit November 2011 in unserem Hause als Trainer fur die EVQ aktiv. Herr Reuter {iberzeugt durch seine
hohe fachliche sowie personliche Kompetenz. Er zeigt sich als souveraner Leiter und Moderator und ist bei den
Teilnehmer/innen fiir seine hohe Flexibilitat im Umgang mit individuellen Anliegen sowie seine vertiefende und gleichzeitig
wertschatzende Art sehr anerkannt.

Besonders seine lebendige und praxisorientierte Arbeitsweise sowie sein umfangreiches Wissen gepaart mit einer
schnellen Kombinationsgabe sorgen fiir erkenntnisreiche Seminare bei den Teilnehmern/innen. Ebenso stellt er sich immer
wieder individuell auf Teilnehmer/innen ein, so dass jede/r Einzelne einen persénlichen Mehrwert mitnehmen kann.

Wir freuen uns, dass wir Herrn Reuter in unserem Trainerpool haben und setzen ihn inzwischen auch in unseren
Vertriebsseminaren u.a. zu Grundlagen der Vertriebskommunikation sowie einem weiteren Aufbauseminar ein. Ebenso
haben wir Herrn Reuter in unseren Beraterpool fiir Coachs aufgenommen.

Wir bedanken uns bei Herrn Reuter fiir die bisherige sehr gute Zusammenarbeit und freuen uns auf die weiterhin
konstruktive Kooperation.

Mit freundlichen GrifRen

HSH
Leiter Personalstrategie und -entwicklung

HSH NORDBANK AG

HAMBURG: Gerhart-Hauptmann-Platz 50, 20095 Hamburg, Telefon 040 3333-0, Fax 040 3333 34001
KIEL: Martensdamm 6, 24103 Kiel, Telefon 0431 900-01, Fax 0431 900-34002 H:
sITz: Hamburg, Kiel HANDELSREGISTER: Amtsgericht Hamburg HRB 87366, Amtsgencht K1e1 HRB 6127 KI Bic: HSHNDEHH
STEUER NR.: 27/143/01600 UST.ID.: DE 813 725 193 VORSITZENDER DES AUFSICHTSRATS: Dr. Thomas Mirow

VORSTAND: Constantin von Oesterreich (Vorsitzender), Stefan Ermisch, Torsten Temp, Edwin Wartenweiler, Matthias Wittenburg
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wieder individuell auf Teilnehmer/innen ein, so dass jede/r Einzelne einen persénlichen Mehrwert mitnehmen kann.

Wir freuen uns, dass wir Herrn Reuter in unserem Trainerpool haben und setzen ihn inzwischen auch in unseren
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